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«Objekt vermarkten» 
Handlungskompetenz c4: Marketing- und Kommunikationsaktivitäten umsetzen 

Ausgangslage
Wie Sie wissen, gehört zum Kerngeschäft eines jeden Immobilienbewirtschafters sämtliche Objekte nahtlos wieder zu vermieten oder je nach Tätigkeitsfeld entsprechend zu verkaufen.

Als angehende/r Kaufmann/Frau Treuhand/Immobilien ist es daher wichtig, dass Sie sich in der Vermarktung von Objekten auskennen.

In diesem Praxisauftrag wenden Sie das 1x1 der Vermarkung an und setzen die verschiedenen Vermarkungsinstrumente zielgerecht ein.

Aufgabenstellung
	
	

	Teilaufgabe 1:
	Ihr/e Berufsbildner/in übergibt Ihnen ein Wohnobjekt, welches vermietet oder verkauft werden soll
a) Beschaffen Sie sich die notwendigen Informationen zu den nachfolgenden Punkten: 
· Makro- und Mikrolage
· Trends und Entwicklungen
· Liegenschaft
· Wohnobjekt
· Zielgruppe
· Vertragsbedingungen
b) Besprechen Sie diese mit Ihrem/r Berufsbildner/in.

	Teilaufgabe 2:
	Erstellen Sie unter Einbezug der gesammelten Informationen aus Teilaufgabe 1 ein schlankes Vermarktungskonzept / Vermarktungsdokumentation. 
Lassen Sie den Rahmen vorgängig von Ihrem/r Berufsbildner/in abstecken.

	Teilaufgabe 3:
	Erstellen Sie für das Wohnobjekt aus Teilaufgabe 1 und 2 ein ansprechendes Inserat auf der von Ihrem Lehrbetrieb verwendeten Plattform. Berücksichtigen Sie dabei Ihr Vermarktungskonzept /Ihre Vermarktungsdokumentation. Auf welche Aspekte legen Sie im Inserat ein besonderes Augenmerk?
Besprechen Sie das Inserat mit Ihrem/r Berufsbildner/in und schalten Sie es im Anschluss online.

	Teilaufgabe 4:
	Dokumentieren Sie Ihr Vorgehen schriftlich. Gehen Sie dazu wie folgt vor:
1. Skizzieren Sie zuerst die Ausgangssituation Ihrer Umsetzung.
2. Beschreiben Sie anschliessend Ihr Vorgehen Schritt für Schritt.
3. Reflektieren Sie Ihr Vorgehen: Was ist Ihnen in den einzelnen Schritten gut bzw. weniger gut gelungen? Welches sind die möglichen Gründe dafür?
4. Halten Sie abschliessend Ihre wichtigsten Erkenntnisse aus der Umsetzung des Praxisauftrags fest.

	
	


Hinweise zur Lösung
Werden Sie kreativ bei Ihrer Dokumentation und nutzen Sie verschiedene Medien und Veranschaulichungsmaterialien. In der Ausgestaltung Ihrer Dokumentation haben Sie freie Hand. Wählen Sie, was für Sie sinnvoll ist.

Beachten Sie den Datenschutz! Geben Sie in Ihrer Dokumentation keine vertraulichen Informationen über Kunden oder Ihren Betrieb preis. 

Organisation
Führen Sie Ihren Praxisauftrag direkt in Ihrem Arbeitsalltag anhand eines konkreten Falls oder einer konkreten Situation aus der Praxis aus. 
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